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 آژانس خلاقیت و تبلیغات فاتح

_______________________________________________________________________________________________ 

 شناسایی آن در کسب و کار بازار هدف و 
_______________________________________________________________________________________________ 

 

 

 آن در کسب و کار را توضیح می دهد.   شناسایی آژانس خلاقیت و تبلیغات فاتح در ادامه بازار هدف و  

مد خود را آهای خود را شناسایی و با دقیق شدن روی فرایند های مختلف، فروش و در  در جهان امروز همه کسب و کارها باید بتوانند محدودیت

 افزایش دهند. 

 ممکن است بازار خود را از دست بدهید یا فرصتی برای افزایش فروش نداشته باشید.  ، بدون آگاهی دقیق از بازار هدف

 همراه باشید.  با ما   تا پایان این مقاله  ،دف و چگونگی توسعه آنشناخت بازار ه آژانس خلاقیت و تبلیغاتی فاتح پیشنهاد می کند برای 

 بازار هدف چیست؟ 

به معنای   ی دیگربه زبان، یا دیخواهند خر را د یفروش یاست که آنچه م  یانیجذب مشتر معنای هب( Target Market: یسی)به انگلبازار هدف یا 

 محصولات و خدمات شما خواهند بود.  دارانیخر ، ادیز اریکه به احتمال بس  است، از افراد یگروه

 هدفمند    یاب ی بازار 

ما شیه بازار به یک یا چند بخش اصلی است که مشتریانی که نیاز ها و خواسته هایشان با خدمات و محصولات زبازاریابی هدفمند شامل تج

 . ر می گیرند مطابقت دارد در آن بخش ها قرا

 موفقیت کسب و کار شما می شود. این روش باعث افزایش فروش و 

http://www.fatehads.ir/


 

_________________________________________________________________________________________________________________________ 
 fatehads@اینستاگرام ما :     www.fatehads.ir سایت ما :      09128330495شماره تماس :       آژانس خلاقیت و تبلیغات فاتح

محصولات   عیو توز غیتبل ،یگذار متیق مانند یکنندگان، امورخوبی بازار هدفمند در این است که با هدف قرار دادن گروه های خاصی از مصرف 

 راحت تر و کم هزینه تر می کند.  ،خدمات شما را ا یو 

شناسایی و انتخاب بازار هدف کسب و کار  روش های  

 

 را بشناسید   بازار هدف 

شود که   یکوچکتر و انتخاب بازار هدف باعث م   یبه گروه ها انیمشتر یبند  میاست. تقس یسخت اریکار بس  ر،تمام بازا ی ازهایکردن ن برآورده

را   انیمتفاوت مشتر ی گروه ها نیکند که تفاوت و تشابه ب  یبازار هدف کمک م  ی. گروه بنددیکن ی ابیافراد بازار نیپر سود تر یخدمات خود را برا

 . دیکن  ییناساش

 

 کنید   ی آور   جمع   را   ان ی اطلاعات مشتر 

 ی. بعد از جمع آورشما خرید می کنند است که درحال حاضر از یاطلاعات افراد یجمع آور ان،یبازار هدف و مشتر ییشناسا یقدم برا نیاول

سن ،  ، تیاز جمله جنس ی. اطلاعات دیکن یی بالقوه خود را شناسا انیمشتر  دیتوان یصورت م نی. در ادیکن دای اطلاعات نقاط مشترک آن ها را پ 

 هستند.  دی مف انیو شغل مشتر یمکان زندگ 

 

 کنید   لی تحل   را   رفتار رقبا 

به شما   دی آور یراه به دست م نیکه از ا ی. اطلاعات از اشتباهات آن ها درس بگیرید و دیخود را بشناس بینقاط ضعف و نقاط قوت رق  دیتوان یم

. همچنین شما می توانید ایده های آن ها بررسی کنید و ایده های  دیاشتباه رفته را اصلاح کن ی و راه ها دایرا پ  هنرفت ی کند که راه ها  یکمک م

 کاملا متفاوت و جدید خلق کنید. 

 

 کنید   یاب ی ارز   را   خدمات محصول و  

  جادیدر ذهن شما ا ،آن انیاز مشتر یریشود که تصو ی مرحله باعث م نیمحصولات و خدمات است. ا  یابیارز ،بازار هدف  یی مراحل مهم شناسا از

  دیتوان ی اطلاعات م  نیبا استفاده از ا تی. در نهادیکن یی را شناسا ی ژگیهر و  تیمز بعد  وبنویسید محصولات را   یها  یژگیمنظور و نیشود. به ا

 .دیرا بشناس  دیکه به دنبال آن هست یانیمشتر

 

 را بسنجید   یرقابت   ت ی ارزش محصول و مز 

را بهتر   ییهستند که شما کارها   یمعن نیبه ا ا یمزا نیداشته باشد؛ ا یمشتر یاز رقبا برا شتریب  ییایمحصول شما مزا ا یشرکت   یعنی ی رقابت تیمز

 از شرکت شما علاقه دارد.  دیبه خاطر آنها، به خر یکه مشتر دی دهیانجام م گرانیاز د

 از مقاله ما در این خصوص دیدن کنید. یافتن مزیت رقابتی کسب وکار خود،  برای
 

 کنید  ش ی آزما  را   بازار هدف 

  یبه اندازه کاف د یکه اجرا کرده ا ی غاتیتبل نیلحن شما در کمپ ایمثال آ ی. براد یکن شی را آزما بدست آوردید که ی تمام اطلاعات دیمرحله با نیدرا

.  دیکرده و آن ها را برطرف کن  ییسا را شنا دیکرده ا یکه ط یندینقاط ضعف فرا دیتوان یم  ش یآزما ن یانجام ا ؟ بابوده موثر  

 
 جمع بندی 

 

را هدف قرار  یچه کس دیبدان نکهیا بدون ،غاتیباشد. سر و صدا کردن و تبلکسب و کار   کی یاشتباه بزرگ برا کی تواندیندانستن هدف م 

 شما به همراه داشته باشد.  کسب و کار یرا برا یادیو زمان ز نهیهز تواندیداد، م  دیخواه

 . اگر برای شناخت بازار هدف کسب و کار خود به راهنمایی نیاز دارید با ما تماس بگیرید
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